The Nordic
Way: Ready-to-
Market Check

fiir NO Unternehmen aus der Lebensmittel-,
Cetranke- und Genussmittelbranche

Finden Sie heraus, ob Sie bereit sind flir den
skandinavischen Markt.

Einladung | Workshop

24. April 2024 | 9-14 Uhr

Palais Niederosterreich (ecoplus, 1. Stock)
Herrengasse 13

1010 Wien

Anmeldung

bis spatestens 22. Marz 2024
(begrenzte Teilnehmerzahl)
Jetzt anmelden!

Kontakt fiir Riickfragen
Diana Schauer
d.schauer@ecoplus.at

The Nordic Way: Ready-to-Market Check ist
der zweite Schritt in unserem dreiteiligen

Leistungspaket fiir Skandinavien:

www.ecointernational.at

~The Nordic Way: lhr Exportfahrplanin
Richtung Danemark & Schweden®.

Machen Sie gemeinsam mit uns einen Deep Dive in den skandi-
navischen Markt und vertiefen Sie Ihr Wissen (iber die kauf-
kraftigen Exportmarkte Danemark & Schweden. Erhalten Sie
konkrete Handlungsempfehlungen zu Themen, wie Vertriebs-
partnersuche, Akquise sowie Positionierung, Design und Ver-
packung. Gemeinsam mit Experten aus den Nordics machen
wir den Ready-to-Market Check fiir Ihr Business.

Das erwartet Sie

To be (or not to be) ready for the Nordics?

Nach unserer Masterclass wissen Sie, wo Sie mit lhrem Unter-
nehmen stehen und kénnen die niachsten Schritte angehen.
Die Masterclass gliedert sich in zwei Teile:

1. Baseline - what you need to know:

B \Welche (rechtliche) Besonderheiten in Skandinavien gibt
es und woraufist zu achten? Was heifst das fir lhr Produkt
und Unternehmen?

B Welche relevanten LEH-Player gibt es und wie ist der
Markt aufgebaut? Welche Vertriebswege bieten sich fiir
die skandinavischen Markte an? Was bedeutet das konkret
fur thr Produkt und Unternehmen?
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» After more than 30 years in the Nordic food
industry | understand the food industry's reality
in Denmark and Sweden. Let's evaluate and
build your product portfolio & pricing strategy.
Let's together deploy the go-to market strategy
& manage external field sales force”.

Jenny Kopper, CEO Food Collective

2. Youdo ityour way. Inputs, Feedback und konkrete Hand-
lungsempfehlungen zu individuellen Themen, Herausforde-
rungen und To dos durch unsere Scandi-Experten, die mit den
Teilnehmerlnnen in rotierenden Arbeitsgruppen arbeiten:

B Vertriebspartnersuche & Ansprache: Relevante Vertriebs-
partner, Grofshandler, LEH und deren Portfolio

B Wie kdénnen Sie den LEH von lhren Produkten, lhrer
Marke liberzeugen? Was miissen Sie bieten, um
gelistet zu werden?

m \on der Idee bis zum Produkt im Regal - was miissen Sie
beim Markteinfithrungsprozess Ihres Produktes beachten?

Go, adapt, notyet ready? Diese Masterclass liefert hnen die
Entscheidungsgrundlage flir den Markteintritt in Skandinavien.


https://mailworx.marketingsuite.info/Form?frm=ecf0567d-88c4-462e-b8f3-e131f1aa8c54
mailto:d.schauer%40ecoplus.at?subject=R%C3%BCckfragen%20zur%20Masterclass%20Ready-to-Market%20Check

The Nordic Way

Marktbearbeitung Lebensmittel-, Getranke- und Genussmittelbranche www.ecointernational.at

In drei Schritten nach Skandinavien. Unser Servicepaket ,The Nordic Way: lhr Exportfahrplanin Richtung Danemark &
Schweden” untersttzt Sie beim Markteinstieg im hohen Norden. Dabei besteht das Leistungspaket aus drei aufeinander auf-
bauenden Teilen. Es besteht jedoch die Moglichkeit, sich auch nur fiir eine einzelne Veranstaltung anzumelden.
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